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rGLAS glasstec 2012 = MESSERUCKBLICK

Die Technologiefiihrerschaft als Ziel

Am Rande der glasstec sprach
GLASWELT Chefredakieur
Matthias Rehberger mit dem
neuen Lisec-Geschafisfithrer.
Othmar Sailer ist operativ seit
September 2012 bei Lisec aktiv.

GLASWELT _ Was fiir einen Eindruck haben Sie
von der glasstec-Messe und der Branche mit nach
Hause genommen?

Othmar Sailer _. Die Stimmung ist sehr gut, wir
hatten von Beginn an einen vollen Stand und vie-
le Besucher. Die Kunden kamen ganz gezielt und
mit konkreten Ideen und Fragen, gerade auch

Auf der glasstec 2012 in
Disseldorf wurde auf
dem Messestand des Her-
stellers der Kauf des Vor-
spannofens durch Energy-
Glas (Hans, Kai und Mirco
Franke sowie Elmar Doh-
mann) und Othmar Sailer
von Lisec besiegelt.

Dazu Hans Franke, Ge-
schaftsfihrer von Energy-
Glas: Wir sind sehr zufrie-
den mit unserer Entschei-
dung. Uns hat die Qualitat
des \iorgespannten Glases
liberzeugt, gerade auch
im Hinblick auf beschich-

hinsichtlich der zunehmenden Automation. Die-
se ist stark im Kommen. In der Branche geht es
darum, Maschinen und Ablaufprozesse perma-
nent weiterzuentwickeln. Dabef findet — was
mich freut - ein produktiver Austausch zwischen
Kunde und Hersteller statt. Hier ist gegenseftiges
Vertrauen wichtig, was wiederum gemeinsame
Entwicklungen moglich macht.

GLASWELT _ Wortiber haben sich die Besucher
gezielt informiert?

Sailer _ Besonders oft wurde nach unseren
neuen Lésungen fiir den Glaszuschnitt gefragt.
Ein Highlight ist hier sicherlich der FlyOver Be-

Lisec-Geschéftsfiihrer Othmar Sailer (2.v.r.) den Kauf des Lisec-Vorspannofens.

tetes Glas."

Fin weiterer Vorteil sei laut Franke, dass die Gefahr der Schichtverletzung mit dem Lufttransportsystem gegen
Null gehe. Die Anlage sei zudem sehr bedienerfreundlich, was auch in Bezug auf die Reinigung und den Service
zutreffe. Fin weiterer Grund fiir die Wah! der Anlage sei der relativ geringe Stromverbrauch des neuen Ofens.
Dieser falle erheblich niedriger aus, als bei anderen Anlagen im Markt. Auch lasse sich der Ofen schnell wieder

anfahren.

Franke:,Doch die Technik ist beim Kauf nicht alles, gerade auch die menschliche Seite muss stimmen. Und das
ist hier aul allen Ebenen gegeben. Wir sehen uns bei Lisec gut aufgehoben.” Die Glasveredler wollen mit dem

Vorspannofen Glasstarken von 1,8 und 2,8 mm fahren, um 3-fach-ISO im Aufbau 2,8/1,8/2,8 fertigen zu kdnnen.
Energy-Glas arbeitet nicht nur komplett mit den Anlagen des Herstellers, sondern auch mit dessen kaufmanni-

scher und Produktionssteuerungssoftware.
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www.energy-glas.de
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ladekran, der einige Probleme im Restplatten-
handling 16st. Im Isolierglas-Bereich konnten wir
mit dem neuen Mulii-Applikator fiir unterschied-
liche Typen von flexiblen Abstandhaltern und
dem neuen Versiegelungsautomaten groBes In-
teresse wecken. Mit Letzterem kann man die Ver-
siegelungsqualitat speziell im Eckenbereich we-
sentlich verbessern, was in dichteren und saube-
ren lsolierglasern resultiert.

Aber auch im Verbundglas-Bereich ist das Inter-
esse sehr groR. Wir haben hier eine Vorverbund-
linie mit neuer horizontaler Waschmaschine und
tiberarbeitetem Folieneinleger und Press-System
ausgestellt. Die Waschmaschine eignet sich spe-
ziell fir Glaser mit sensibler Oberflichenbe-
schichtung, da die Scheiben von oben nicht von
Rollen beriihrt werden. Mit dem neuen Press-
system haben wir es geschafft, fiir eine 100 Pro-
zent gleichmélige Druckverteilung Gber die ge-
samte Pressplatte hinweg zu sorgen.

GLASWELT _ Wie sehen Sie die Positionierung
von Lisec am Marlt?

Sailer - Die Erwartungshaltung der Kunden uns
gegeniiber ist sehr hoch. Bei uns erwartet und
sieht man, wo die Entwicklung hingehen kann.
Wir haben ganz klar die Technologieftihrerschaft
als Ziel. Dabei steht fur uns die zunehmende Au-
tomatisierung derzeit im Fokus. Qualitdt wird
weltweit erwartet. Aber je entwickelter die Ma-
schinenlandschaft, desto interessanter wird fur
die Glasverarbeiter die Automatisierung. Das zeigt
sich deutlich in unseren Kernmarkten in Westeu-
ropa und teils auch in Nordamerika.

GLASWELT _ Sie haben in der Gruppe auch
glasverarbeitende Betriebe, warumy?

Sailer . Unsere eigenan  Verarbeitungsbetrie-
be sind ein Alleinstellungsmerkmal und fir uns
wichtig. Denn se kdnnen wir unsere: Maschinen
unter realen Produktionshedingungen testen.
Unsere Kunden profitieren damit doppelt: ers-
tens von ausgereiften Anlagen und zweitens von
der Maglichkeit, direkt in unserer Fertigung unter
Realbedingungen geschult zu werden. Dartber
hinaus kann man die neuesten Maschinen im
Praxiseinsatz sehen. Das wird von den Kunden
gut angenommen.
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GLASWELT _ Was sind lhre aktuellen Aufgaben?
Sailer _ Momentan geht es darum, die Struktur
in der Gruppe zu stabilisieren. Wir haben auf der
Bigentiimerseite einen guten Riickhalt; das gilt
ebenso von Seiten des Aufsichtsrats, auch dort er-
fahren wir eine gute Unterstiitzung. Jetzt ziehen
wir alle am gleichen Strang. Auf dieser Basis wer-
den wir die Starken des Unternehmens ausbauen.

GLASWELT _ Andert sich dadurch etwas fiir
Ihre Kunden, die Verarbeiter?

Sailer _ Wir wollen den Service noch weiter ver-
bessern, gerade auch den After-Sales-Service und
die Betreuung im laufenden Betrieb. Da die Sys-
teme und Anlagen immer komplexer werden,
wachst hier der Bedarf nach Service, und die re-
gelmafige Produktpflege wird immer wichti-
ger. Softwareunterstiitzte Uberwachungssyste-
me kénnen beispielsweise friihzeitig magliche
Abnutzungserscheinungen melden und geben
dem Nutzer rechtzeitig Warnung. Weiters wollen
wir die Anlagenverfiigbarkeit fiir den Verarbeiter
erhéhen sowie die Stillstandzeiten minimieren.
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Fiir den Kunden soll immer alles rund faufen und
dabei unterstditzen wir ihn bestmaglich.

GLASWELT _ Wie war fiir Sie der Sprung in die
Branche als Geschiiftstiihrer von Lisec?

Sailer _Was mir besonderen Spa macht ist
dass ich in einem Unternehmen bin, das seit (iber

Othmar Sailer
finf Jahrzehnten Pionierarbeit leistet und dies mit
der glasstec 2012 wieder bewiesen hat. Ich kom-
me aus einem Anlagenbauunternehmen, des-
halb bin ich mit den hiesigen Geschaftsprozes-
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‘ des Unternehmens dausoauen.

sen vertradt. Mit groBen Projekten kann ich qut
umgehen und auch der Service war in der friihe-
ren Firma fir uns ein wichtiges Thema.

GLASWELT _ Welche mittelfristigen Ziele haben
Sie sich gesteckt?
Sailer _Wir stehen mit unserem Unternehmen

v AUFgesunden FiiBen und sind

damit ein verldsslicher und
nachhalliger Partner fir un-
sere Kunden. Wir werden uns
in den kommenden Monaten
verstirkt und gezielt der Ent-
wicklungsarbeit widmen und
diese stark vorantreiben. Nach
wie vor leben wir die Lisec
Werte und wollen damit wei-
ter erfolgreich im Sinne unse-
rer Kunden sein. y

www.lisec.com

Die Fragen stellte Matthias Rehberger, Chefre-
dakteur der GLASWELT
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